
医業経営ホットライン

Medical -Compass
レセプトデータ分析システム

サクシードメンバーズ会員の皆さま

レセプトデータをうまく活用できていますか？

レセプトデータの分析により、

経営分析に必要な各種レポートを提供します。

✓ 医業収入が増減したが 、その要因が分からない

✓ 毎月の経営会議資料作成の効率化を図りたい

✓ 高額な経営分析システム導入は避けたいが廉価な

システムは情報セキュリティ に不安がある

経営実績の可視化

経営実績（レセプトの診療実績）の

変化をわかりやすく可視化します。

（例 ）患者の増減、医業収益の増減、単価の増減等

医業収益や事業計画の推移を的確に把握可能

オプション利用料 病院 2,200 円/月（税込）、診療所 無料

登録商標第6213989 号

※「 Medical -Compass 」はサクシードメンバーズのオプションサービスです。

オプションサービス

そんなお困りごとに …

特長1 実績変化の要因特定

経営実績が変化（増減）した理由を

特定することができます。

（例 ） 整形外科クリニック で患者数は増えたが減収

            →[原因]疾患別リハ算定件数が減少した為

特長2

経営資料作成の効率化特長3

分析結果をグラフ表示でわかりやす

く表示。分析結果のグラフやデータ

はエクセル等へエクスポートできる

ため、二次加工も容易です。

安心のセキュリティ対策特長4

匿名化ツールを使用し、レセプト

データ内の個人情報を完全匿名化し

て、システムにアップロードするた

め、安心してお使いいただけます。



本  社 〔 東京〕  東京都千代田区大手町 1 -7 -2  東京サンケイビル 28 階
 〔 福岡〕  福岡県福岡市中央区大名 2 － 9 － 23  プリオ福岡ビル

主要グループ会社  株式会社文教 （ 病院内の売店 ・ コンビニ 、 レストランなど ）
  株式会社ルフト ・ メディカルケア （ 人材派遣 ）
  東京リネンサービス株式会社 （ 病院リネン ・ 入院セット ）

サクシードサービスについてのご不明点はメールまたは、フリーダイヤルからお問合せをお願いいたします。

お問合せ
https://succeed -members.sogo -medical.co.jp/医業経営ホットライン Web サイト

kaiin@sogo -medical.co.jpMAIL

フリーダイヤル 0120 -394 -075 [受付時間]平日10時～12時、 13時～17時

Medical -Compass の詳細

診療実績を、「収益」「患者数」「診療

単価」 に分解した上で 、当月・前月・前年

同月で比較します。

月次・日次・診療科別の診療収益の推移を表示します。 13か月分の実患者数を ICD大分類以上（ ICD10大分類、中分類、

傷病名称）の疾病分類で、表示します。

経営資料の作成を効率化し 、医業収益の

増減の要因や、事業計画の推移を確認し

たい

レセプトデータをもとに分析した医業収益の現状は、

貴院の実績を客観的に評価する重要な指標の一つです。

明らかになった問題に対し、改善施策を検討し、今後の運営に反映していくことで

よい経営の実現・よい医療の実現に繋がります。

日常の分析業務における問題点の解決や 、業務量の軽減に役立つ各種内容で 、客観的な貴院の医業収益の状況と問題点を

浮き彫りにします。

診療実績の分解と要約

「要約」で把握した、診療識別の内、貴

院の診療収益上、重要な診療行為を診療

収益の降順で表示します

重点管理指標の表示

「②重点管理指標」で把握した、貴院の

診療収益上、重要な診療行為を構成する

患者の詳細を表示します。

患者明細の表示

月次・日次・診療科別月次推移 疾病統計

自院の経営状況を把握することで、

医業収益の状況と問題点を明確化

お客さまの声
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